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Duracion:
? 3 anos

Horario:
Lun - vie
7:00 pm a10:45 pm

Titulo a nombre de la Nacion
E]‘ como Profesional Técnico.
Grado Bachiller Técnico.

éQué hacen los profesionales en éPor qué estudiar gestion comercial?

gestion comercial?

Idealizan, implementan y ejecutan los planes de venta,
analizando a la competencia, el mercado y los factores
externos e internos que puedan influir en la compra dgl 9I|ente. desarrollar un plan de crecimiento
Asimismo, pueden encargarse de vender o comercializar un sostenible en la empresa a través de
determinado producto o servicio, representando a la empresa las ventas.

ante los clientes. En cuestion de puntos de venta, analizan
como exhibir su producto o servicio ante el consumidor para
que logre ser atraido, reconocido y genere mds ingresos tanto
en tiendas fisicas como online.

Te brindarda herramientas para

é¢Donde podras ejercer tu carrera?

oo . <&
g@ Retailers &,
) .
<] Centros comerciales Seguros

2 Consumo masivo [ Supermercados

Podras implementar y ejecutar
acciones que den rentabilidad en un
Modda mundo cambiqnt_e,_uprovechqndo [o]
coyuntura estratégicamente para
generar resultados.

Absolutamente todas las empresas

Centros educativos

&é  salud % Agropecuarias
@ Turismo =%

‘ Inmobiliarias ﬂ@ Farmacéuticas

necesitan vender algo y personas que
logren hacerlo para que se desarrollen
en sus servicios o productos. El area
comercial es la que genera los ingresos
a la compaiia.

La gestion comercial y la logistica estdn tan intimamente
relacionadas que se complementan, entre las dos coordinan y
ejecutan las acciones necesarias desde la elaboracion de un
producto o servicio hasta llegar a manos del consumidor final.

. Estudiando en
iEstudia en Inlog! INLOG con Ia
Formacién Dual,
aseguramos
nuestra
contrataciéon en
la empresa que

Somos el primer instituto especializado en logistica en el Perd,
licenciados por el MINEDU y respaldados por GS1 PerG. Trabajamos

con la metodologia de ensefianza: Formacion Profesional Dual, con
la cual buscamos la rapida empleabilidad de nuestros estudiantes.
Ademds, contamos con docentes altamente calificados, lideres en , nos formé.
el rubro dispuestos a compartir sus conocimientos y aportar en el 4
desarrollo de nuestros profesionales. P Egresada de INLOG

Milagros Huaman
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Siguenos en nuestras
redes sociales
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Modulo 1A

- Fundamentos de marketing y
ventas

- Fundamentos contables

+ Pensamiento critico y
habilidades interpersonales

- Produtividad digital

Médulo 1B
- Inglés |

. Comunicacion y redaccion
laboral

- Fundamentos de Gestion

- Matemdtica 1

Modulo 2A
° Gestion de canales
° Técnicas de venta

* Tecnologia logistica

Modulo 2B

- Comportamiento del
consumidor

+ Inglés 2
- Matemdtica 2

« Liderazgo y trabajo en equipo

Modulo 3A

Gestion de precios y
rentabilidad

Inglés 3

Responsabilidad ambiental
y desarrollo sostenible

Modulo 3B

Servicio al cliente
Investigacion de mercados

Gestion de productos y
promociones en punto de
venta

Estructura y organizacion de la

empresa formadora
(curso en empresa)

Moédulo 4A

Gestion de canales
digitales

Presentacion profesional y
de alto impacto

Organizacion y direccion
del equipo de venta

Médulo 4B
Marketing estratégico
Inglés 4
Gestion de negocios digitales

Bases de la gestion de
mercancias (curso en empresa)

Modulo 5A
Planificacion comercial
Inglés 5

Gestion de relaciones con
el cliente

Disefno visual de espacios
comerciales y escaparates

Médulo 5B
Disefo de espacios en tienda
Proyecto 1

Organizacion y constitucion
de empresas

Cobranzas

CICLO 6

Médulo 6A
Dindmicas de Negocios
Gestidn por categorias

Inglés 6

Médulo 6B
Proyecto 2
Negociacion

Gestion control empresarial
(curso en empresa)

CERTIFICACION 1: . CERTIFICACION 2: . CERTIFICACION 3:

Téchico en Gestién Técnico en Gestion @ Técnico en Gestion de
de Ventas : de Marketing y Espacios Comerciales
Promociones




