EL MUNDO NO SE DETIENE
Y NOSOTROS, TAMPOCO

CARRERA:

GESTION COMERCIAL
Y ESPACIOS DE
PUNTOS DE VENTA

dSabias que los consumidores, los puntos
de venta y la logistica estan intimamente
vinculados? Conviértete en un experto
preparado para que el mundo funcione
respondiendo a las nuevas formas de
consumo y a las que podras crear para el
futuro. Aprende desde cémo dirigir
campafnas comerciales de productos y
servicios, disefar puntos de venta con
poder de atraccion hasta lograr la venta
de millones de productos a través de
tiendas fisicas y digitales.

¢Por qué estudiar en INLOG?

Somos el ler Instituto Especializado en
Logistica en el Peru. Tenemos la calidad de
ensefanza que solo un experto sabe ofrecer
gracias a toda la especializacidon y conocimiento
de nuestro respaldo, GS1 Peru.

Ademas, contamos con profesores altamente
calificados, lideres en el rubro dispuestos a
formar una nueva generacion de profesionales
expertos capaces de mover al mundo.

Formacion Dual

Un experto es la suma de sus experiencias. Con
nuestra Formacion Dual ganaras la experiencia
gue necesitas para ser el profesional experto que
el mercado global requiere.

Si estudias en alguna de nuestras carreras
durante el turno de la mafana podras acceder a
este innovador modelo educativo que te
permitird trabajar y formarte en las empresas mas
importantes del pais a partir del segundo afio de
tu carrera.

Somos el ler instituto del Perd con licenciamiento
en Formacion Dual, otorgado por el MINEDU.

¢Donde puedes trabajar?

Para hacer funcionar mejor al mundo,
podras desempefarte en una gran variedad
de cargos en todo tipo de empresas de
productos o servicios. Es por eso que aqui
te presentamos algunas areas donde podras

desenvolverte:
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Empresas de Tiendas por Empresas
consumo masivo departamento de servicios
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Centros Textil Retail

Comerciales

Titulo a Nombre de la Nacién

Como profesional técnico en
Gestion Comercial con mencién

Duracién
3 afos

Horario de Estudios
Mafana: Lun-Vie8a.ma 2 p.m

en Puntos de Venta
Grado: Bachiller Técnico

éComo funciona?

Dos lugares de aprendizaje.

Durante la semana tendras 2 dias de teoria en
Inlog y de 3 a 4 de formaciodn practica en una de
nuestras Empresas Formadoras. Las mismas que

te pagaran mensualmente por aprender, bajo la
expertise de un tutor empresarial, todos los
procesos practicos de tu carrera.

Gracias a este modelo, tendrds mayor tiempo de
formacion practica que el sistema de
aprendizaje tradicional, y de esta manera,
podras egresar con hasta 2 ainos de experiencia
laboral.

¢Cual es el futuro en el
mercado laboral?

Los consumidores en un mundo digital seran cada vez mas
exigentes y se desarrollaran novedosos formatos de tienda
que responderan a los habitos de consumo del futuro.

Perd es uno de los paises con mayor grado de crecimiento y
desarrollo retail en Sudamérica.
(Fuente: The Global Retail Development Index)




MALLA CURRICULAR: GESTION COMERCIAL
Y ESPACIOS DE PUNTOS DE VENTA

Nuestra malla de estudios ha sido evaluada y validada por las empresas mas grandes del pafls.

MODULO 1:
GESTION
DE VENTAS

CICLO |

Fundamentos de marketing y ventas.

Fundamentos de gestion.

Fundamentos contables.

Matematica I: Matematica basica, I6gica y funciones.
Inglés I: Fundamentos de Inglés.

Comunicacion y redaccion laboral.

Pensamiento critico y habilidades interpersonales.
Productividad digital.
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CICLO I

Técnica de ventas |.

Gestion de canales.

Comportamiento del consumidor.
Matematica II: Estadistica vy probabilidades.
Inglés II: Fundamentos de inglés.
Liderazgo y Trabajo en equipo.

Tecnologia logistica.

CERTIFICACION I: TECNICO EN GESTION DE VENTAS

MODULO 2:

MARKETING
Y PROMOCIONES

CICLO 1l

Gestion de productos y promociones en puntos de
venta.

Investigacion de mercados.

Gestion de precios y rentabilidad.

Servicio al cliente.

Inglés Ill: Inglés para el trabajo.

Responsabilidad ambiental y desarrollo sostenible.
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CICLO IV

Marketing estratégico.

Organizacion y direccion de equipo de ventas.
Gestion de negocios digitales.

Presentacion profesional de alto impacto.
Inglés IV: Inglés para el trabajo.

Gestion de canales digitales.

CERTIFICACION II: TECNICO EN MARKETING Y PROMOCIONES

MODULO 3:
GESTION DE ESPACIOS
COMERCIALES

CICLO V

Proyecto .

Disefo visual de espacios comerciales y escaparates.
Disefo de espacios en tienda.

Gestion de relaciones con el cliente.

Planificacion comercial.

Inglés V: Inglés para los negocios.

Organizacion y constitucion de empresas.
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CICLO VI

Proyecto Il.

Gestion por categorias.
Dinamicas de negocios.

Inglés VI: Inglés para los negocios.
Negociacion.

CERTIFICACION Ill: TECNICO EN GESTION DE ESPACIOS COMERCIALES

Av. Paseo de la Republica 5045 - Surquillo
(51-1) 710 - 2900

informes@inlog.edu.pe
inlog.edu.pe
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NO ESPERES MAS, ES TU OPORTUNIDAD PARA
SER PARTE DE QUIENES MUEVEN AL MUNDO.

Instituto
Peruano de
Logistica
Aplicada




